
 
  
  
  
  
   

   

 

  

 

 

 

  

 
 
 

Nach einer umfassenden Einschulung übernimmst 
du die Präsentation unserer Softwarelösungen bei 
Interessenten und begleitest diese bis zum 
erfolgreichen Vertragsabschluss. 
 

— Durchführung von Online-Präsentationen und 
Beratungen zu unseren Lösungen in den Bereichen 
Warenwirtschaft und digitale Anlagendokumentation 

— Aktive Angebotsbearbeitung sowie konsequente 
Nachverfolgung bis zum Abschluss 

— Unterstützung bei der Durchführung von Webinaren 
und der Neukundengewinnung 

— Erkennung von Kundenbedürfnissen zur gezielten 
Identifikation von Cross- und Upselling-Potenzialen 
für unsere Softwarelösungen und 
Schulungsdienstleistungen 

— Pflege von Kunden-, Angebots- und Auftragsdaten im 
CRM- und ERP-System 

— Enge Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement 

 

— Überzeugendes Auftreten und ausgeprägte 
Präsentations- und Kommunikationsstärke 

— Die Fähigkeit, komplexe Lösungen einfach, 
verständlich und überzeugend zu vermitteln 

— Ausgeprägte Abschlussstärke sowie nachweisbare 
Vertriebserfolge 

— Erfahrung in einer vergleichbaren vertriebsnahen 
Position, idealerweise im Vertrieb von Software 
oder anderen erklärungsbedürftigen Lösungen 

— Kenntnisse in Warenwirtschaftssystemen von 
Vorteil 

— Strukturierte, selbstständige und 
serviceorientierte Arbeitsweise 

— Freude am Vertrieb von Softwareprodukten sowie 
hohe Eigenmotivation und Zielorientierung 

— Exzellente Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 
— Sicherer Umgang mit MS Office sowie modernen 

CRM- und IT-Systemen 

Wir legen großen Wert auf eine kollegiale Unternehmenskultur mit kurzen Entscheidungswegen, offener 
Kommunikation und einem starken Zusammenhalt im Team. Denn unser Erfolg basiert auf den Menschen, die 
ihn täglich mitgestalten. 

Du begeisterst Menschen mit überzeugenden Präsentationen, erkennst Kundenbedürfnisse schnell und führst 
Gespräche souverän zum Abschluss? Dann werde Teil unseres Teams und unterstütze Handwerksbetriebe mit 
innovativen Softwarelösungen dabei, ihre Geschäftsprozesse effizient, digital und zukunftssicher zu gestalten. 

  Puch bei Hallein m, w, x Teilzeit 3.600 auf Vollzeitbasis 

Deine Aufgaben Das bringst du mit 

Vertriebsberater/in Innendienst für Softwarelösungen  
Sales Consultant 

€
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 Gute Verkehrsanbindung Kostenlose Parkplätze Kostenloses Sportangebot 
 S-Bahn, Bus-Station, mit E-Ladestation Boulderwand, Calisthenics-Park, 
 direkter Autobahnanschluss  Fahrradraum 
 
 
 
 
 
 
 Flexible Arbeitszeiten Flexible Urlaubsplanung Home-Office Option 
 Gleitzeit und kurzer Freitag auch stundenweise möglich inkl. Equipment 
 bis 12 Uhr 
 
 
 
 
 
 
 Gemeinschaftsaktivitäten Moderne Büros Kindergarten 
 Ausflüge & Feiern mit ergonomischer Ausstattung im benachbarten Gebäude 
 

 

Silvia Schilchegger | silvia.schilchegger@comtech.at  
Urstein Süd 15, 5412 Puch bei Hallein 

Zukunft ist Teamwork! 
Deshalb freuen wir uns über Bewerbungen von Persönlichkeiten, die mit uns etwas 
bewegen wollen. Uns ist wichtig, wer du bist und was du mitbringst – nicht, welches 

Label du trägst. Daher sprechen wir alle Geschlechter gleichermaßen an. 
 

Über uns  
Wir entwickeln seit über 40 Jahren Softwarelösungen für Handwerksbetriebe in Österreich. Mit cx.prime digitalisieren 
unsere Kunden ihre Geschäftsprozesse – von der Anfrage über die Kalkulation und Baustellendokumentation bis hin zur 
Abrechnung. Mit comBUILDING unterstützen wir Elektrotechnik-Betriebe bei der normgerechten Dokumentation und 
Prüfung elektrischer Anlagen. 

Von unserem Standort in Puch bei Hallein betreuen wir mehrere tausend Anwender und entwickeln unsere Lösungen 
gemeinsam mit Kunden aus der Praxis kontinuierlich weiter. Unser Ziel: Software, die Handwerksbetriebe auf der 
Baustelle und im Büro spürbar entlastet. 
 

Unser Angebot an dich 
Dich erwartet eine sichere und zukunftsorientierte Position in einem dynamischen und nachhaltigen Umfeld, in 
dem du dich weiterentwickeln kannst. Für diese spannende und herausfordernde Aufgabe bieten wir dir ein 
Mindestgehalt von 3.600 Euro brutto pro Monat auf Vollzeitbasis. Die Vergütung setzt sich aus einem Fixgehalt 
sowie einer leistungsorientierten Erfolgsprämie zusammen. Die Position ist als Teilzeitstelle mit bis zu 20 
Wochenstunden vorgesehen. Das Gehalt wird aliquot zum vereinbarten Beschäftigungsausmaß berechnet. 
 


